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ODMÍTNUTÍ  NEVYŽÁDANÉ NABÍDKY

· na tištěné a rozmnožené nevyžádané nabídky či propagační dopisy firmy zpravidla neodpovídají

· u individuálně psaných písemností, záleží na tom, o jakou firmu se jedná. Dřívějším či možným budoucím dodavatelům je vhodné odpovědět vždy, i když to bude záporně.

· důvody odmítnutí nabídky stylizujeme vhodně volenými obraty, abychom co nejvíce zmírnili jejich dopad a aby náš dopis nezavřel cestu k možné budoucí spolupráci


Obraty a způsoby vyjadřování používané při formulaci odpovědi na nevyžádanou nabídku

Vaši lákavou nabídku nástrojů nemůžeme bohužel přijmout.

O nabízené zboží nyní velmi poklesl zájem u spotřebitelů.

Navrhovaným zbožím nás již léta zásobuje jiný podnikatel.

Litujeme, že nemůžeme využít služby, které jste nám nabídli.

Vaše nabídka na náš inzerát volné výrobní kapacity došla pozdě.

Od Vaší konkurence jsme totiž dostali výhodnější nabídku.

Doufáme, že někdy jindy se na Vás budeme moci s důvěrou obrátit.

Věříme, že se v budoucnu určitě najde příležitost ke spolupráci.

Nabídnuté množství materiálu je pro náš druh výroby příliš malé.

Příklad odmítnutí nevyžádané nabídky





Vážený pane Otáhale,


děkujeme Vám za snahu zásobovat nás horními deskami pro stomatologický nábytek Ergostar 90. I když bychom rádi dali přednost Vaší umakartové povrchové úpravě desek, musíme Vás tentokrát zklamat. Právě začátkem tohoto týdne jsme totiž pro zbytek letošního roku už podepsali kupní smlouvu na desky bez umakartu s akciovou společností Chirana Brno. S Vašimi dodávkami můžeme tedy počítat nejdříve od ledna příštího roku. 





Těšíme se na budoucí spolupráci s Vámi.











